
Pesca  a  los  Inversionistas
con  Destreza:  Consejos  para
Obtener  Financiamiento
Empresarial

Bienvenidos  emprendedores,  en  esta  ocasión  exploraremos  el
fascinante mundo de la captación de inversionistas, una fuente
crucial de capital para el crecimiento de nuestros negocios.
Como  mencioné  anteriormente,  existen  tres  pilares
fundamentales para los emprendedores: clientes, empleados e
inversionistas.  En  esta  entrega,  nos  sumergiremos  en  el
intrigante universo de los inversionistas y exploraremos cómo
obtener ese respaldo financiero necesario para hacer despegar
tu emprendimiento.

Lecciones de Experiencia
Para entender la dinámica de atraer inversionistas, comparto
una lección aprendida en 1977 cuando me embarqué en la tarea

https://www.negocioemprender.com/pesca-a-los-inversionistas-con-destreza-consejos-para-obtener-financiamiento-empresarial/
https://www.negocioemprender.com/pesca-a-los-inversionistas-con-destreza-consejos-para-obtener-financiamiento-empresarial/
https://www.negocioemprender.com/pesca-a-los-inversionistas-con-destreza-consejos-para-obtener-financiamiento-empresarial/
https://www.negocioemprender.com/pesca-a-los-inversionistas-con-destreza-consejos-para-obtener-financiamiento-empresarial/


de  vender  papeles  de  petróleo  y  gas  a  personas  de  altos
recursos. Esta experiencia marcó el inicio de mi travesía para
comprender cómo vender ideas a inversionistas, y la lección
más valiosa fue descubrir que no todos los ricos son expertos
inversionistas.  De  hecho,  muchos  verdaderamente  ricos  son
auténticos  emprendedores,  una  revelación  que  me  inspiró  a
seguir aprendiendo y convertirme en uno de ellos.

Cinco  Pasos  para  «Realizar  la
Venta»
A continuación, presento cinco pasos prácticos que te ayudarán
a abordar a posibles inversionistas con destreza y aumentar
tus posibilidades de éxito:

1. Pide Dinero Antes de Necesitarlo
La anticipación es clave. No esperes hasta el último momento
para  buscar  financiamiento.  Meses  antes  de  necesitar  el
capital para una operación minera de oro en China, mi equipo y
yo comenzamos a hablar sobre la inversión en reuniones de
negocios  y  eventos  sociales.  Abordamos  a  posibles
inversionistas, compartimos nuestra visión y les comentamos
cuánto  dinero  requeríamos.  Cerca  del  momento  crucial,
realizamos llamadas personales para confirmar el interés de
los prospectos. Esta estrategia no solo crea conciencia, sino
que también te permite medir el interés y ajustar tu enfoque
según sea necesario.

2. Haz que tu Presentación Sea Mágica
La magia está en los detalles intrigantes. Cuando abordamos a
inversionistas potenciales para nuestra inversión en China,
revelé un aspecto fascinante: la propiedad fue adquirida del
gobierno  sin  garantía,  aprovechando  un  momento  en  que  el
precio del oro alcanzaba niveles bajos récord. Esta apertura
intrigante generó interés y nos condujo a un análisis más
profundo.  Al  construir  una  presentación  que  despierte
curiosidad, puedes destacar entre la multitud y captar la



atención de posibles inversionistas.

3. Habla Sobre los Riesgos
Contrario a la tendencia común de enfocarse únicamente en los
rendimientos,  abordemos  los  riesgos  de  frente.  Muchos
emprendedores  evitan  hablar  de  los  aspectos  negativos  al
solicitar  fondos,  pero  yo  adopto  una  postura  diferente.
Después de esforzarme por desanimar a los inversionistas, les
pregunto si aún desean conocer más sobre el proyecto. Aquellos
que  persisten  son  inversionistas  potenciales  fuertes.  La
transparencia desde el principio establece una base sólida y,
en mi experiencia, he encontrado que ser honesto acerca de los
riesgos es esencial para construir relaciones duraderas.

4. Practica con Algo Fácil
La  prudencia  aconseja  comenzar  con  algo  menos  riesgoso.
Considero que invertir en un negocio completamente nuevo es la
opción más arriesgada. Iniciar con inversiones en activos más
estables, como bienes raíces, puede brindar una experiencia
valiosa y reducir la probabilidad de pérdidas tanto para ti
como  para  tus  inversionistas.  La  construcción  de  una
trayectoria  exitosa  en  inversiones  menos  riesgosas  puede
aumentar la confianza de futuros inversionistas.

5. Toma en Serio la Solicitud
Cuando pides a alguien que invierta en tu proyecto, estás
solicitando algo más que dinero: estás pidiendo su confianza.
Recuerda que la confianza es un activo invaluable en el mundo
empresarial. Asegúrate de abordar la solicitud con seriedad y
profesionalismo.  Comparte  tu  visión  de  manera  convincente,
demuestra  la  solidez  de  tu  plan  y  muestra  un  compromiso
inquebrantable. La inversión no solo se trata de números; se
trata de construir relaciones basadas en la confianza mutua.

Reflexiones Finales
En resumen, pescar a los inversionistas con destreza implica
una  combinación  de  estrategias  astutas  y  honestidad



inquebrantable. Anticipa tus necesidades, crea presentaciones
magnéticas, habla abiertamente sobre los riesgos, practica con
inversiones menos arriesgadas y toma en serio cada solicitud.
Al adoptar estos pasos, no solo aumentarás tus posibilidades
de  obtener  financiamiento,  sino  que  también  construirás
relaciones  sólidas  que  perdurarán  a  lo  largo  de  tu  viaje
empresarial.

La captación de inversionistas es un arte y una ciencia, y
cada interacción es una oportunidad para aprender y mejorar.
¡Adelante,  emprendedor!  ¡Que  tus  presentaciones  sean
magnéticas  y  tus  inversiones  fructíferas!
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