
10 Formas de ganar dinero con
Instagram  sin  ser  un
influencer

Instagram es una plataforma de redes sociales en la que los
usuarios pueden compartir fotografías y videos cortos. Los
usuarios pueden utilizar la plataforma para publicar contenido
personal, promocionar productos o servicios y conectarse con
otros usuarios a través de me gusta, comentarios y mensajes
directos. Instagram también ofrece una serie de herramientas
de  edición  de  fotos  y  videos,  como  filtros  y  efectos
especiales, que los usuarios pueden utilizar para personalizar
su contenido. La plataforma es muy popular en todo el mundo y
cuenta con más de un billón de usuarios activos mensuales.

Antes de comenzar a ganar dinero con Instagram debes tener
clara una hoja de ruta que te permita saber que quieres hacer
y de esta manera no vas a estar cambiando de objetivos a cada
día de por medio o cuando encuentres algo que te sea más
interesante.
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Si realmente quieres comenzar a ganar dinero en Instagram,
primero te ofrecemos una hoja de ruta la cual te va a permitir
tener un poco más claras las estrategias de crecimiento en
esta red social.

Establece un objetivo claro: antes de comenzar a ganar
dinero  en  Instagram,  es  importante  que  tengas  un
objetivo claro en mente. ¿Quieres vender productos a
través de la plataforma? ¿Quieres ofrecer servicios de
consultoría o asesoramiento? Establecer un objetivo te
ayudará  a  enfocar  tus  esfuerzos  y  a  determinar  qué
estrategias son las más adecuadas para ti.
Enfoque tu contenido: asegúrate de que tu contenido sea
relevante para tu objetivo y tu audiencia. Si quieres
vender  productos,  asegúrate  de  que  tus  publicaciones
muestren tus productos de manera atractiva y le brinden
a tu audiencia una razón para comprarlos.
Utiliza hashtags relevantes: los hashtags te ayudan a
llegar  a  una  audiencia  más  amplia  y  pueden  ser
especialmente  útiles  si  quieres  ganar  dinero  en
Instagram.  Utiliza  hashtags  relevantes  para  tus
publicaciones para llegar a un público más amplio.
Colabora con otras cuentas: colaborar con otras cuentas
de Instagram puede ayudarte a llegar a una audiencia más
amplia y a ganar más seguidores.
Utiliza tus historias de Instagram: las historias de
Instagram son una excelente manera de interactuar con tu
audiencia y promocionar tus productos o servicios de
manera más informal.
Ofrece contenido exclusivo: ofrecer contenido exclusivo
a  tus  seguidores  puede  ser  una  excelente  manera  de
fomentar el compromiso y hacer que tus seguidores se
sientan especiales.
Emplea  tus  otros  perfiles  de  redes  sociales  para
promocionar tu cuenta de Instagram: promociona tu cuenta
de Instagram a través de tus perfiles de redes sociales
para atraer a más seguidores y aumentar tu alcance.



Ofrece  cupones  o  descuentos:  ofrecer  cupones  o
descuentos a tus seguidores puede ser una fantástica
manera de fomentar las ventas y hacer que tus seguidores
sientan que están obteniendo un trato especial.
Utiliza  Instagram  Shopping:  si  tienes  una  tienda  en
línea,  utiliza  Instagram  Shopping  para  vender  tus
productos directamente a través de la plataforma.
Por último, pero no menos importante, configura desde el
principio tu página de Instagram como una cuenta de
empresa,  de  esta  manera  podrás  tener  todas  las
herramientas de analítica que te ofrece esta red social
y vas a poder crecer sólidamente.

Como Gana Dinero con Instagram sin
ser  Influencer  ni  millones  de
seguidores
Ahora con la hoja de ruta clara puedes analizar estas diez
formas de ganar dinero con Instagram sin ser necesariamente un
influencer de alto alcance y si necesitas que profundicemos
más en alguno de los puntos anteriores por favor deja tu
comentario y con gusto lo tomares en cuenta para próximos
posts.

Vender productos a través de tu cuenta de Instagram: Si1.
tienes una tienda en línea o vendes productos físicos,
puedes promocionar tus productos a través de tu cuenta
de Instagram y usar la plataforma para dirigir a tus
seguidores a tu sitio web o tienda en línea.
Utilizar  Instagram  para  promocionar  tu  negocio  o2.
servicio: Si tienes un negocio u ofreces un servicio,
puedes usar Instagram para promocionarlo y atraer nuevos
clientes.
Ganar  dinero  a  través  de  colaboraciones  con  marcas:3.
Incluso  si  no  tienes  un  gran  número  de  seguidores,
todavía puedes ganar dinero a través de colaboraciones



con  marcas.  Algunas  marcas  estarán  interesadas  en
trabajar  contigo  si  tienes  una  audiencia  altamente
enganchada  y  un  enfoque  específico  en  tu  cuenta  de
Instagram.
Utilizar Instagram para dirigir tráfico a tu blog o4.
sitio web: Si tienes un blog o un sitio web, puedes usar
Instagram para promocionar tus publicaciones y dirigir a
tus seguidores a tu sitio web, donde puedes ganar dinero
a través de publicidad, afiliados o ventas de productos.
Vende  tráfico  a  otras  páginas  web,  blogs  o  tiendas5.
virtuales  desde  tu  perfil  de  Instagram:  Este  punto
merece especial cuidado y un poco de profundidad, pues
es una de las mejores y más rentables formas de generar
ingresos con Instagram y que no requiere que tengas una
cuenta con millones de seguidores, solo con un poco de
creatividad en las publicaciones, especialmente en las
historias, puedes generar un buen número de visitas a
otras páginas lo cual te puede representar una buena
cantidad  de  ingresos  mensuales  si  te  haces  con  una
cartera de clientes que te compren el servicio.
Aquí  podríamos  hablar  de  tener  varios  nichos  donde
trabajas con diferentes temáticas y desde los cuales
puedes  generar  tráfico  de  mucha  más  calidad  a  cada
cliente, es decir, si tu cliente tiene un sitio web de
venta de productos para mascotas, tú podrías tener una
página en Instagram de frases sobre mascotas o algo
similar, lo que va a significar que tus seguidores van a
estar mucho más interesados en visitar la página web de
tu cliente.
Ofrecer  servicios  de  consultoría  o  asesoramiento:  Si6.
tienes  conocimientos  o  experiencia  en  un  área
específica, puedes ofrecer servicios de consultoría o
asesoramiento  a  través  de  tu  cuenta  de  Instagram  y
cobrar por tus servicios.
Utilizar  la  plataforma  para  promocionar  productos  de7.
afiliados:  Puedes  ganar  una  comisión  promocionando
productos  de  afiliados  a  través  de  tu  cuenta  de



Instagram.
Vender  productos  a  través  de  Instagram  Shopping:  Si8.
tienes una tienda en línea, puedes vender tus productos
a través de Instagram Shopping, una herramienta que te
permite vender directamente a través de la plataforma.
Ofrecer servicios de influencer marketing: Si tienes una9.
audiencia  significativa  en  Instagram,  puedes  ofrecer
servicios  de  marketing  de  influencer  a  marcas  que
busquen  promocionar  sus  productos  a  través  de
influencers.
Vender fotografías o artículos creados por ti: Si eres10.
un fotógrafo o artista, puedes vender tus fotografías o
artículos a través de tu cuenta de Instagram. También
puedes  utilizar  Instagram  para  promocionar  tus
fotografías a través de tu cuenta de Instagram y dirigir
a tus seguidores a un sitio web o tienda en línea donde
puedan adquirir tus fotos. De hecho, los fotógrafos es
uno de los nichos que más provecho le pueden sacar a
Instagram comercialmente.

Espero que este post sea de mucha utilidad y te dé muchas más
ideas  para  ganar  dinero  con  Instagram  y  si  quieres  que
profundicemos en alguno de los puntos, deja tu comentario
abajo.


